


Qui suis-je ?

Barillon Christian 

• Titulaire d’un Master in Management option (SI, Audit & 
Contrôle de gestion) 2013 

• BTS en Informatique de gestion Option (Réseaux) 2003

29 ans d’expérience professionnelle, 

• 26 ans chez AIR FRANCE
• 3 ans, au sein du contrôle de gestion de la direction du marketing. 

• 12 ans, comme support technique déploiement et maintenance au 
sein des systèmes d’information (exploitation infrastructure réseaux 
et serveurs en France Métropolitaine) 

• 11 ans comme technico – commercial au sein de la direction 
commerciale 



Qui suis-je ?

• Opportunité du PDV

• Départ Mars 2017

• Déjà AUTO – ENTREPRENEUR depuis 2010

• Valoriser mes diplômes au sein d’AF (difficile)

– Chercher ailleurs

– Monter ma boîte

• Baritec Entreprise créée au 01/01/2018 sous forme 
de SASU



1. TPE & PME

2. Préparer son Projet de Création

3. Le Marketing

4. La Gestion 

5. Le Temps

6. La Formation Professionnelle

LA CREATION D’ENTREPRISE



TPE & PME

• Qu’est ce qu’une TPE & une PME ?

❖ TPE de 1 à – de 10 salariés

❖ PME de 10 à – de 250 salariés

❖ ETI 250 à  - de 5000 salariés

❖ Grandes Entreprises + de 5000 salariés



TPE & PME

• Que pèsent-elles dans l’économie Française ?

❖ 99,8 %  du nombre total d’entreprise

❖ 36 % du CA est réalisé par les TPE & PME

❖ 49 % de l’emploi en France

❖ 44 % du PIB



BIENVENUE A VOUS DANS CE 
MONDE 

CELUI DES TPE & PME



• LE BUSINESS MODEL

• LE BUSINESS PLAN

• UN PROJET QUI N’EST PAS FERME

• LA PRIME DE DEPART

• UN PROJET PARTAGE PAR SON ENTOURAGE

• LES SITES D’AIDES A LA CREATION

• DEMANDE DE FINANCEMENT  

Préparer son Projet 
de Création



• LE BUSINESS MODEL

❖ Définir son activité

❖ Décrire les composante de cette activité

• LE BUSINESS PLAN

❖ Décrit la stratégie

❖ Décrit le plan d’action et le dimension financière

Préparer son Projet 
de Création



• UN PROJET QUI N’EST PAS FERME

❖ Toujours se renouveler innover 

❖ Être ouvert aux opportunité (assurer une veille)

• LA PRIME DE DEPART

❖ Eviter de toucher à la prime

Préparer son Projet 
de Création



• UN PROJET PARTAGE PAR SON ENTOURAGE

❖ S’assurer du soutient de proches

• LES SITES D’AIDES A LA CREATION

❖ www.leblogdudirigeant.com

❖ www.bpifrance-creation.fr

❖ www.cci.fr/web/creation-d-entreprise

❖ www.montermonentreprise.com/index.html

Préparer son Projet 
de Création

http://www.leblogdudirigeant.com/
http://www.bpifrance-creation.fr/
http://www.cci.fr/web/creation-d-entreprise
http://www.montermonentreprise.com/index.html


• DEMANDE DE FINANCEMENT

❖ Personnel (Prime de Départ)

❖ Prêts

• Site WEB Financement

❖ www.initiative-france.fr

Préparer son Projet 
de Création

http://www.initiative-france.fr/


• Différenciation

• Etude de Marché 

• Site Internet

• Réseaux Sociaux 

• Marketing et Publicité traditionnel

• Créer son réseau (SODESI etc…)

• Les Salons, les magasines spécialisés

Le Marketing / La 
Publicite



• Différenciation

❖Le logo

❖ Votre entreprise vous ressemble

❖ Différence avec les concurrents

• Etude de Marché 

❖ Cible client

❖ Segmentation

Le Marketing / La 
Publicité



• Site Internet

❖ Création

❖ Efficacité

• Réseaux Sociaux 

❖ Créer des comptes

❖ Administrer ces comptes

• Marketing et Publicité traditionnel

❖ Carte de visite 

❖ Flyers

Le Marketing / La 
Publicite



• Créer son réseau

❖ SODESI

❖ Cercle d’entrepreneur locaux

• Les Salons

❖ Salon des entrepreneurs

❖ Salons spécialisés

Le Marketing / La 
Publicite



• GESTION COMMERCIALE

• GESTION COMPTABLE

• GESTION DE LA TRESORERIE

La Gestion 



La Gestion 

• GESTION COMMERCIALE

❖ Devis, Factures,  Avoirs

• GESTION COMPTABLE

❖ Comptable ou Pas 

• GESTION DE LA TRESORERIE

❖ Banques



• GESTION DU TEMPS

❖ Etre organisé

❖ Savoir gérer son temps

Le Temps



MERCI DE VOTRE 
ATTENTION



CONTACTS

@ mail : cbarillon@baritec.fr

 : 14 rue des Vignes 

91210 DRAVEIL

 : 06 26 88 16 65


